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La mayoria de los economistas estdn a favor de dejar que las naciones comer-
cien libremente con pocos aranceles u otras barreras al comercio. De hecho, se han
mostrado mds criticos con las barreras al comercio que otros colectivos de ja socie-
dad, aunque han tenido gran cuidado en sefialar los casos excepcionales en los que,
segiin ellos, se justifican. Los acuerdos de ese lipo son raros entre economistas
.Por qué debieran estar de acuerdo en este tema?

Este sorprendente consenso a favor del libre comercio se fundamenta en un
cuerpo analitico que demuestra que, normatmente, existen ganancias netas con un
comercio mds libre, tanto para las naciones como para el mundo. EI Capitulo 2 ana-
liz6, con las curvas de oferta y demanda, que el libre comercio conlleva un bienes-
tar agregado mayor que la ausencia del mismo. La principal tarea de este capfiulo
v los siguientes, en esta Parte II, es comparar las politicas de libre comercio con
una amplia variedad de barreras mismo, que no necesariamente impiden en su to-
walidad el comercio internacional s este andlisis mds detallado de las politicas co-
merciales el fundamento bisico de su opinidn de gue el libre comercio es, en ge-
neral, meior que las restricciones parciales ai comercio, con un cierto numero de
excepciones Este andlisis permite entender mis Ficilmente lo que separa a la ma-
yoria de los economistas de los grupos que exigen restricciones comereiales.

Para determinar lo que se pierde o se gana levantando barreras al comercio in-
ternacional, veamos con més detalle los efectos de un caso cldsico de barera co-
mercial, un arancel sobre un producto importade. Este capitulo explica quién tiene
mds probabilidad de ganar y quién de perder con el mismo Los Capitulos 8 al 10
amplian el esquerna bésico expuesio aquf.

Un arancel, tal como el érmino se utiliza en el comercio internacional, es un
impuesto sobre los bienes o servicios importados por un pajs, y generalmente re-
caudado por los agentes aduaneros en el lugar de entrada Son bisicameate de dos
clases. Un arancel especifico se define como una cantidad de dinero por unidad fi-
sica importada, tales como délares por tonelada de barras de acero ¢ por un aulo
deportivo de dos puertas y ocho cilindros. In arancel ad velorem (sobre el valor)
es un porcentaje del valor de mercado estimado de los bienes cuando llegan at pais
importador. No s¢ dard demasiada importancia 4 esta distincién porque no afecta
significativamente a las conclusiones



136  Economia internacional

Para los paises industrializados, las tasas arancelarias sobre la mayoria de pro-
ductos han disminuido a unos niveles relativamente bajos, en el proceso de libera-
lizacién que comenzd en los treinta. En el 2000 las tasas arancelarias medias iban
de up 4 a un 7 por 100 sobre las importaciones de los Estados Unidos, Canadd, la
Unidén Furopea y fapda. Pero los aranceles aplicados a algunos productos son
mucho mds altos, hasta un 90 por 100 en los Estados Unidos, 49 por 100 en Ca-
nadd, 198 por 100 en la Unién Europea, ¥ de un 126 por 100 en Japdn Los tipos
arancelarios medios son mds altos en la mayoria de los paises en vias de desatro-
llo. Por ejemplo, el tipo arancelario medio sobre las importaciones de México fue
alrededor de un 3 por 100 en el 2000, con aranceles que llegaban hasta un 254
por 100

AVANCE DE LAS CONCLUSIONES

Ei andlisis de las ventajas e inconvenientes de un arancel serd lo suficientemente
detallado como para justificar enumerar las principales conclusiones desde el prin-
cipio. Este capitulo, y los Capitulos 8 y 19 analizardn como:

¢ Un arancel casi siempre disminaye el bienestar mundial.

o {Jn arancel disminuye, generalmente, el bienestar de cada nacidn, incluido el
de aquella que lo impone.

s Como regla general, lo que un arancel puede conseguir para el pais puede lo-
grazlo mejor algiin otro medio

o Existen excepciones en la causa del libre comercio:

a) La primera excepcidn es el warancel dptimor, que se discute casi al final
de capitulo. Cuando una nacidn puede influir en los precios a los cuales
comercia con el exterior, puede beneficiarse aplicando su propio arancel
(sin embargo, el mundo en su conjunto pierde)

&y El Capitulo 9 presenta algunos argumentos de «segundo dptimo» (se-
cand-best) en favor de ua arancel: en aquellas situaciones en que existen
atras distorsiones incurables en la economia, imponer un arancel puede
ser mejor gue no hacer nada

¢) Foun atimero reducido de casos, cuando existen distorsiones especificas
al comercio internacional, un arancel puede ser mejor que cualquier otra
politica, y no sdélo preferible a no actuar

2 Un arance! ayuda de forma ineguivoca a aquellos grupos vinculados estre-
chamente con la produccidn de bienes sustitutivos de las importaciones aun
cuando el arancel sea perjudicial para la nacidn en su conjunto

Puede desear revisar estas conclusiones en su conjunto después de completar el
andlisis de Ias barreras a la importacidn en éste y en los proximos dos capitulos.

EL EFECTO DE UN ARANCEL SOBRE LOS PRODUCTORES

L.a inwicidn sugiere que los productores nacionales que compiten con las importa-
ciones se beneficiardn con un arancel Si el gobierno grava con un impuesto las im-
portaciones de un producte, el precio interior del producto importado aumentard
Los productores naciopales pueden en tal caso expandir su produccion y ventas, o
aumentar el precio que fijan, o ambas cosas,
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El arancel, al gravar las importaciones para que €stas sean menos competi-
tivas en el mercado interior, conseguird que los productores nacionales estén
mejor

El analisis de la oferta y demanda de un arancel concuerda con auestsa intui-
cién. Sin embargo, va mds lejos al permitimos calcular en qué grado beneficia a los
productores.

Comenzamos con el enfoque de la oferta y demanda del mercado de bicicietas
en los EEUY, cuando no hay ningin arancel En la mayor parte de este capitulo se
tratard el caso sencillo en el cual el pais es competitivo y «precio aceptante» en los
mercados mundiales de los productos gue comercializa Este es el mismo caso de
una «qacion pequetiar que se definié en el Capitulo 6 Para un pais pequefio, el pre-
cio que debe pagar a los vendedores extranjeros no se ve influenciado por la canti-
dad importada del producto

En la situacién de libre comercio represeniada en fa Figura 7.1, se importan li-
bremente bicicletas al precio mundial dado de 300 délaces, un precio de equilibrio
determinado por la competencia entre fas bicicletas extranjeras y las nacionales del
mismo tipo

A ese precio, los consumidores compran S, bicicletas anuales & los proveedores
nacionales, ¢ importan una cantidad anual de My, y en total adquicren Dy =5, + M,
bicicletas. Utilizando niimeros, digamos que fos consumidores compran Dy = 1,6
(millones de bicicletas por afio), los productores nacionales fabrican Sy= 0,6,y lo
que queda, M, =1, se importa

Recuerde del Capitulo 2, que el excedente del productor es la cantidad que los
productores ganan al poder vender bicicletas al precio vigente del mercado En tér-
minos grificos, el excedente de productos es el drea por encima de la curva de
oferta y por debajo de la linea del precio. Volvamos a revisar por qué éste es el ex-
cedente del productor

Precio
{dalares por bicicleta)

540 4 54 {curva de oferta nacional}

Precio mundial

0 7 § :
210+ : !

0 SGg=08 Dg=1,8 Cantidad
[C— {millones de bicieletas por afio)

), (curva de dermanda nacional)

Importaciones M = 1.0

figura 7.1 El mercado de bicicletas en los EEUU con libre comercio
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La curva de oferta nos indica para cada posible cantidad ofertada, el minimo
precio que permitizia produciy y ofertar otza bicicleta. Esto es cierto, pues la curva
de oferta indica el costo marginal de cada unidad adicional. Un productor compe-
titivo ofrecerd una unidad adicional en la medida en que el precio (el ingreso adi-
cional) cubra el coste marginal (o extra). Asi, segin la curva de oferta S, en la Fi-
gura 7.1, alpuna empresa estarfa dispuesta a ofertar la primera bicicleta por 210
{en el punto A}. Recibe el precio de mercado de 300 §, obteniendo una ganancia
neta {excedente del productor) de 90 § por esta primera unidad. Pe la misma ma-
nera, cuando ascendemos por la curva de oferta, desde el punto A hacia el B, en-
contramos que la distancia vertical entre la curva de oferta y el precio de 3003 nos
indica las ganancias que ios productores estdn obteniendo por cada unidad adi-
cional.

Sumando la ganancia sobre cada unidad ofertada, se evidencia que los produc-
tores reciben el drea del trigngulo CBA como excedente del productor; la cuantia
por la que el precio excede los costes crecientes, unidad por unidad Se podiia pen-
sar, inmediatamente, que esto es una medida det benelicio y que parte, o la totali-
dad, del excedente puede ser beneficios. Pero es posible que otros recursos utiliza-
dos en la produccidn compartan, asimismo, el excedente del productor Por
efemplo, la expansidn de la cantidad producida, podrfa incrementar los salarios de
la clase de trabzjo utilizado, ya que la industria aumenta su demanda de esta clase
de trabajo.

Ahora suponga un arancel de un 10 por 100 sobre las bicicletas importadas' Al
ser un pais pequefio, los exportadores extianferos insisten en continnar recibiendo
300 $ por cada bicicleta que exportan. Asi que ef arancel del 10 por 100 representa
30 $ por vnidad, cuantia que se traslada a los consumidores. El precio interno de
jas bicicletas importadas aumenta a 330 &

Cuando se Aja el arancel, los productores nacionales también pueden aumentar
el precio que cargan por sus productos. Si las bicicletas domésticas e irmportadas
son sustitutivos perfectos (o muy cercanos), entonces los productores nacionales
aumentasan su precio a 330 $. Cuando ¢l arancel sube el precio interior a 330 los
productores nacionales responden incrementando su produccion y ventas en fa me-
dida que dicho precio exceda al coste marginal de las unidades adicionales.

La Figura 7 2 muestra el mismo mercado de la Figura 7.1, Cuando se fija ¢l
arancel, los productores nacionazles expanden la produceién en 200 000 unidades,
de §; 2 $,. Es rentable ahora para alguna empresa nacional producitlas El coste
marginal de las mismas estd entre 300 § y 336 §, que es infecior al precio —inclu-
yendo el arancel— de 330.

Con el arancel, el excedente de los productores nacionales es el drea g + 4, por
debajo de la nueva linea de precio de 330 § y por encima de la curva de oferta na-
cional. Como resultado del arancel, el excedente aumenta en el drea ¢, igual a
21 millones anuales y que se puede considerar compuesta por dos partes. Primero,
Ia parte rectanguiar de] drea a, que abarea los primeros 0,6 millones de bicicietas,
refleja el mayor precio recibido por las unidades que serian ofertadas aunque no

! Bl ejemplo de los Estados Unidos es realista en algunos aspectos La Asociacion de Fabricantes
de Bicicletas ha formado grupes de presidn en ¢l Coagreso para oblener aranceles mis elevados y fre
nar las importaciones, pere ha sido e vano Las importaciones representan casi el 90 por 100 del mer-
cado.

m—
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Precio
(dolares por bicicleta)
549 ¥ 54 tcurva de oferta nacional
o curva de coste marginal)
330 Precio nacional con arancel
: \ Arancet
300 * T : v Precic mundial
s o
2104 | i Dy {Curva de dermanda nacional}
; . : ;
— %
g S=08 5=08 D O, Cantidad
\ - {millories de bicicietas por afio)
M,
My
El drea sambreada a = ganancia de los productores por el arancel = 21 miilonss de 3

£l arancel de 30% scbre las importaciones permite a los praductores nacionales expandir su pro-
duccion de 5, a 5, y les da un excedente adicional sobre todas las bicicletas que habrian produ-
cido aun sin el arance! {30 $ x 5;) mas una ganancia adicional mas pequefia por {as ventas adicio-
nales % x 30 x (5, ~ St

Figura 7.2. El efecto de un arancel scbre los productores

existiese el arancel. Segundo, el tridngulo a mano derecha del drea a refleja el ex-
cedente adicional obtenidos por las 0,2 mitlones de bicicletas adicionales ofertadas.

EL EFECTO DEL ARANCEL SOBRE L.OS CONSUMIDORES

La intuicion también sugiere que los compradores de un bien importado desde el
extranjero se verdn perjudicados por un arancel I os consumidores acaban pagando
un mayor precio, o comprando menos dei producto, o ambas cosas Nuevamente,
podemos usar el andlisis de demanda y oferta para calcular la pérdida del consu-
midor.

En primer lugar, volvamos a la situacién de libre comercio (antes de que se im-
ponga el arancel), representada en fa Figura 7.1 Con lilne comercio, los consumi-
dores nacionales compran [}, bicicletas al precio mundial de 300 §. Recordemos
del Capitulo 2 que el excedente del consumidor es la cuantfa que los consumido-
res ganan al poder adquirir bicicletas al precio vigente en el mercado. Grifica-
mente, dicho excedente es ] drea por debajo de la curva de demanda y por encima
de 1a lfnea del precio. Para evidenciarlo, recuerde que la curva de demanda nos in-
dica el precio miiximo gue algunos consumidores estdn dispuestos a pagar por cada
bicicleta adicional. De esta manera, y segiin la curva de demanda en la Figura 7.1,
algin consumidor estd dispuesto a pagar 540 $ por la primera bicicleta (en el
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punto F). Este consumidor puede comprar la bicicleta al precio del mercado de
300 $, de manera que el consumidor recibe una ganancia neta (excedente del con-
sumidor} de 240 por esta primera unidad. Seglin se vaya bajando por ia curva de
demanda desde el punto F al punto £, encontraremos gue las distancias verticales
entre fa curva de demanda y ef precio mundial de 300, nos muestra las gangas que
estdn consiguiendo. Esos consumidores pagan menos por las bicicletas que la cuan-
tia mdxima que hubieran estade dispuestos a pagar Sumando ja ganancia neta ed
cada unidad comprada, se ve que toda el &rea (FEC) entre a curva de demanda y Ia
linea de precio de 300 $ nos indica la cuantia totai del excedente del consumidor

El gobierno impone ahora un arancel de un H) por 160 2 las bicicletas importa-
das La Figura 7.3 muestra la perspectiva de los consumidores del mescade de bi-
cicletas cuando el arancel estid vigente El arancel incrementa el precio que los con-
sumidores deben pagar por las bicicletas, ya sea importadas o producidas en el
pais, hasta 330 §

Al subir el precio a 330 §, el arancel fuerza a los consumidores que estaban
comprando los 1,6 millones de bicicieias a tomar una decisidn:

o Algunos seguirdn comprindolas pagando 30 $ mds por bicicleta
o Algunos decidirdn que una bicicleta no vale para ellos los 330 §, de forma
que no la comprardn & ese mayor precio

Pracio
{dalares par bicicleta)
AF
540 Ssicurva de oferta nacional)
330 H & Precio nacional con arancel
RGNS § Al ¢ mg %Arancei
300 & v g X ; Precio mundial
210 Dy {Curva de demanda nacional)
i s
0 S 85 =14 Dy=186 Cantidad
S {millonas de bicicletas por ano}
M;
N— v 7
My
El 4rea sombreada = costa dei arance! para los consumidores = 45 millenes de §

Un aranced sebre las impontaciones de 30 § incremanta el precio que los consumidores deben pa-
gar par las bicicletas nacienales o extranjeras La cantidad demanda cae de [, a D, El arancei les
cuesta 30 § adicionates por cada unidad que continGan comprande (una pérdida de 30 x 0y} y et
disfrute neto de las bicicletas gue habrian adquirido al mener precio ~-sin arancel-— perg que no
adquirieron al mayor precio {una perdida adicianal de % x 30 x (0, - D)}

Figura 7.3 Los efectos de un asancel sobre los consumidores
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En la Figura 7.3 la cantidad demandada disminuye de D, a Dy, un decremento
de 0,2 millones de bicicletas. La pérdida neta para tos consumidores es ¢l drea som-
breada a + b + ¢ + d, ya que el excedente del consumidor disminuye del tridngulo
FEC al FGH Fldreaa + b + ¢ es la pérdida de 30 § por bicicleta en e} excedente
del consumidor de aquetlos que contindan comprandolas a ese precio mids alto. La
d es la pérdida del excedente del consumidor por aquelias unidades que dejan de
comprar En el ejemplo, la pérdida del excedente del consumidor es de 43 millones
par aio

Lo que los consumidores pierden por el arancel (aqui, 45 millones} es mayor
que fo gue los productores nacionales ganan (21 millenes). La razdn es sencilla: los
productores ganan el margen del mayor precio sobre los costes (mark-up), pero
s6lo sobre la produccion nacional, mieatras que los consumidores se ven obligados
a pagar ese mismo margen tanto por las bicicletas nacionales como por las impor-
tadas Las Figuras 7.2 y 7.3 prueban esto claramente paca el ejemplo de las bicicle-
tas. Ef arancel aporta a los productores inicamenie una ganancia del drea a pero le
cuesta a los consumidores esa misma drea mds las b + ¢ + 4. En la medida en que
sélo estemos interesados en los efectos sobre los consumidores y los productores,
el arancel implica, terminaniemente, una pérdida neta.

EL ARANCEL COMO INGRESO GUBERNAMENTAL

Los efectos de un arancel en &l bienestar de los consumidores y produciores no
agotan todas las consecuencias para ta nacién importadora. En la medida en que el
arancel no sea tan elevada como para impedir todas las importaciones, también
proporciona ingresos al gobierno del pais. Estas son iguales a la cuantia del aran~
cel por unidad multiplicado por €] volumen de las importaciones efectuadas en esta
situacién. En la Figura 7 3 el ingreso total gubernamental obtenido por el arancel
es el drea ¢, igual a 18 millones de d6lares anuales (et arancel de 30 § por las im-
portaciones de M| = 0,6 millones)

El gobierno del pais podria hacer cuatquier cosa con tos ingresos arancelarios
Podria utilizarlos para financiar los gastos gubernamentales adicionales en proyec-
tos socialmente valiosos. O podrian emplearse en una reduccidn similar en otros
impuestos, como el que grava la renta de las personas fisicas. O como un ingreso
extra para codiciosos funcionarios ambiciosos Aunque el destino al que se dedi-
que el arancel es ciertamente importante, e} punto central es que ese ingreso va a
alguien dentro del pais Se contabiliza como un factor que contribuye a las ganan-
cia pacionales v que debe ponderarse junto con las perdidas de fos consumidores y
las ganancias e los productores debidas al arancel®

PERDIDAS NACIONALES NETAS DE LOS ARANCELES

Al combinar los efectos del arancel en los consumidores, productores y gobierno,
se puede determinar el efecto neto del mismo sobre la nacidn importadora tomada
en su conjunto.

? Sefulemos una posible excepeion Parte del arancel puede dedicarse para pagar el coste real de tos
recursas de administrar y reforzar b arancel; este montante 1o representi una ganancia netd
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El primer paso es imponer un juicio de valor social ;Cudnto le preocupan real-
mente las ganancias v pérdidas de cada grupo? Si an grupo gana y otro pierde,
jcudl debe ser el volumen de ganancias de un grupo que compense ias pérdidas del
otro? Para poder emitir un julcio general, se debe decidir previamente cdmo pon-
derar cada unidad monetaria segiin los efectos que recaen sobre cada grupo. Eso es
inevitable Cualquiera que exprese una opinién acerca de si el arancel es conve-
niente o no, necesariamente debe hacerlo basdndose en un juicio de valor personal
acerca de la importancia relativa que asigna a cada grupo

El andlisis bdsico comienza utilizando la medicién un délar-un voto: cada do-
lar de ganancia p pérdida, es ian importante como cualgquier otro délar de ganan-
cia o pérdida, con independencia de quienes sean los ganadores o perdedores. Se
utilizard aquf esta medida del bienestar, come se hizo en el Capitulo 2. Mds tarde
analizaremos cudles son las diferencias si se elige ponderar los délares dé un grupo
mis fuertemente que los de los demds grupos.

St se aplica la regla un délar-un voto, un arancel como el representado en las
Figuras 7.2 y 7.3 proporcionaria una clara pérdida neta a la nacidn importadora y
al mundo en su conjunto. La Figura 7 4 vuelve a representar el mismo ejemplo Se
ha visto que el valor monetaric de las pérdidas de los consumidores debidas al
arancel excede el valor monetario de las ganancias de los productores Asimismo,
el gobierno consigue unos ingresos arancelarios que forman parte de las ganancias
nacionales. El lado izquierdo del grifico demuestra que el valor moenetario de lo
que los consumidores pierden (drea @ + & + ¢ + d) supera la suma de las ganancias
de los productores (drea a) y los ingresos arancelarios del pobierno (drea c).

L a misma pérdida nacional neta puede representarse de otra manera. El lado de-
recho de la Figura 7.4 muestra el mercado de importaciones de bicicletas. Como se
vig en el Capitulo 2, se puede deducir la curva de demanda de importaciones res-
tando (horizontalmente) Ia oferta nacional de la curva de demanda nacional del
producto para cada precio; es decir, para cada posible precio, la cantidad deman-
dada de bicicletas importadas es igual a la cantidad nacional demandada menos fa
cantidad nacional ofertada a cada precio

Se puede utilizar el panel derecho de la Figura 7 4 para representar parte de la
informacién que se represento en el panel izquierdo Con libre comercio, el pre-
cio de las importaciones es de 300 § y el pais importa M, bicicletas. Con la impo-
sicion de un arancel, e} precio interno de las bicicletas importadas sube 2 330 3, v
se importa, en tal caso, M, El gobiemno obtiene unos ingresos arancelarios iguales
al drea ¢

Lz pérdida nacional neta se representa en €] lado derecho como el drea del eridn-
gulo b + d. Para ver que este tidngulo tiene la misma drea que ia suma de los dreas
de los dos tridngulos b v d del lado izquierde, considere fas alturas y las bases de
los mismos. Todos tienen al misma al{ura (e] arancel por unidad). La base del & es
la reduccidn de las importaciones reemplazadas por produccion nacional, y la del
tridngulo 4, la reduccién de las importaciones resultado del menor consumo in-
terno. La suma de las dos bases nog da la reduccidn total de las importaciones, la
base del tridgnguto (b + d}. Con la risma altura y base, la suma de Jos tridngulos 5
y d es igual al drea del tridngulo b + 4.

No es dificil estimar la pérdida nacionai neta debida al arancel en la Figura 7.4
La informacién vital gue se necesita consiste tinicamente en la cuantia del arancel
unitario y el volumen estimado de la reduccién de las importacicnes debidas al
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A E_! mercade de biciclatas de los EEUU B. El mercado de bicieletas da los EEUU

F're.ciu SO o ~ Precio
{ddlares par bicicleta) R {dclares por biciclata}

233 8 0 e i A arancel ¢ T
o - i

1 Curva de demanda

s
b ‘ d ' de importaciones
. o By b My=1,0) Pn=Ds Sy
- INDEEESN S N | SRR S
.06 08 014 LB Cantidad &~ - My =06 Centidad
Sl o {mitiones de bicicletas por afio) {millones de bicicletas por afio}
| ES—— | S ——
M, =06 AM =04
i ——— s ———
My = 1,0
Pérdidas de las consumidores érea d+b+c+d =45 millones
Ganancia de los productores Area a =21 millones
Recaudacién gubernamental Area c = 18 millones
Pardidas nacionales netas del arencel=  Area & + d = &millones

Para un pals importador pequefio. ef arancel representa una pérdida nacianal nata. Lo que cuasta a los consy-
midores es mayor que o que aporta a los productores mas los ingresos arancelarios del gobierno. Las dos
causas de las pérdidas netas se resumen an las dreas by d La primera {efecto produccién) representa las pér-
ditdas por producir a un coste marginal superior al que podria haber side si lo hubiésemaos comprado 8 un me-
nor coste al exterior La segunda. drea o (efecto consumo) indica las pérdidas por desatentar et consums de
importaciones. que se valoran mis que o gue la nacidn debe pagar a fos exportadores extranjeros

Figura 7.4 Pérdidas nacionales netas de un arancel en dos grificos equivalentes.

mismo, AM . La forma habitual de obtener esta informacidn es averiguar lo que au-
menta, en términos porcentuales, el precio por el arancel, el valor monetario inicial
de las importaciones y la elasticidad {sensibilidad) de las cantidades importadas
come resultado del cambio en el precio. Es dtil, y tal vez sorprendente, que la pér-
dida nacional neta producida por el arancel pueda ser estimada utilizando informa-
cién de las importaciones, como en e} lado derecho del gréifico, sin conocer las cur-
vas de demanda y oferta nacionales de importaciones. En nuestro ejemplo de las
bicicletas, la pérdida neta b + d es igual a 6 millones de d6lares.

¢ Por qué se produce una pérdida neta? ;Qué 6gica subyace al descubrimiento
geométrico de que la pérdida nacional neta es igual a las dreas b + d? Con un poco
de reflexidn, se puede ver que estas dreas representan fas ganancias generadas por
el comercio internacional y Ia especializacidn que se pierden como resultado del
arancel. El drea d, a veces denominado efecto consume, muestra las pérdidas de
los consurmideres en 13 nacidn importadora debidas 2 la reduccida de su consumo
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Para entander mejar la proteccién que propor-
cionan las aranceles de un pais a los producto-
res, se debe analizar mas detenidamente cdme
se praducen los bignes. Nos interesa considerar
cémo los aranceles influyen en el wvalor agre-
gadow an una industria; la cantidad disponible
para pagar & los factores de praduccidn en la
industria Asi. el valor agregado es ta suma de
los salarios pagados al trabajo, las rentas a los
duedos de tierra, los beneficios y fos rendi-
mientes a ios propietarios y proveaedores de
capitat.

Ademas de esos factores primarios, las em-
presas utifizan en la produccion varios tipos de
componentes y factores materiales. Esto es
maés importante de lo que parece, pues signi-
fica que una industria se ve afectada por mu-
chos aranceles y no sélo por aguel que recae
sobre el producto obtenide en la industria
Concretamente, ias emprasas en una industiia
determinada se ven influidas por los aranceles
sobra los factores adquiridos, asi como por
aquel que grava el producto que venden, lLas
empresas que venden hicicletas. por ejempla,
se verfan perjudicadas par aranceles sobre el
acero o el caucho. Eso compiica ia tarea de
cuantificar el efecto del conjunto totai de aran-
-golas sobre las emprasas de una industria,

Tratar estos puntos adecuadamente requiere
una deseripcion detaliada de las relaciones en-
tze la oferta vy la demanda en muchos mercados
simultaneamente. Para reducir las detatles, muy
prolijos, los econamistas han desarrollada una
madida muy simple que forma parte del oficio
La medida cuantifica los efectos de toda la es-
tructura arancelaria sobre el valor agregado de
una industzia por unidad de producto. sin tratar
de estimar cuantc cambiaria su produccion, fas
de tas demds industrias v sus precios. La tasa
de proteccion efectiva de una industria con-
crota se define como el porcentaje por el cual
aumenta el valer anadide de ia industsia por
unidad de producto como cansecuencia del
canjunto de las barreras arancelarias de la na-
cion.

L.a tasa de protecsion efectiva de la industria
puede ser muy distinta dat arancel porcentual
pagado por los consumidores por su producto
{La tasa snominal» de proteccicn). Esta diferen-
cia se pone de manifiesto claramente con el
gjempio de la pagina siguiente.

;Cuales son los efectos de un arancel de un
10 por Y} sobre las importaciones de bicicle-
tas v de otro de un § por 100 sobre fas importa-
ciones de acero, caucho y otras materias pri-
mas de la industria? £ arancel directo del 10
por 100 sobre la industsdia de bicicletas aumenta
ef precio y el valor afadido de [a bicicleta en
30 § coma antes Ef arancel del 5 por 100 sobre
las materias primas, e cuesta 2 esta indusiria
11 § por unidad al haber aumentado ef precic
de los factores Los dos aranceles, en su con-
junto, incremantarian ef vafor anadido unitario
en sato 19 § por bigicleta. Pero esos 19 $ adicio-
nales representan una proteccion del 23.8 por
100 del valer afadido (rentas) en la industria,
y no Gnicamente de un 10 por cientc o menas,
coma podria haberse pensada coensiderando a
la ligera los propios tpos arancelarios nomis
nales

Este ejemplo ilustra dos de ios puntos basi-
cos subrayados por e conceptlo de la tasa de
proteceion efectiva:

s las rentas, o el valor afadido. de una in-
dustria se veran influenciadas tanto por las
harreras al comaercio scbre sus factores
como por las que recaen sobre su pro-
ducto

¢ |3 tasa de proteccion efectiva es mayor
que la tasa nominat cuande la produccién
de una industria estd prategida por un gra-
vamen mayor que el de sus factores.

Podemaos anadir otras tres apreciaciones Pri-
mero, si las tasas arancelarias sobre los facto-
ras son las mismas que la del producte, enton-
ces esas tasas son también las tasas de
protecgion efectivas. (Prudbelo, modificando el
ejernple utilizando un arancel del 5 por 100 so-
bre ias bicicietas.} Segundo. |a 1asa de protec-
cidn efectiva puede ser negativa, La estructura
arancelaria puede penalizar al valor agregado
de la industria {pruébeio con un arancel de un
2 por 100 sobre las hicicletas). Tercere, los ex-
portadares son penalizados con alge seme-
jante a una proteceion efectiva negativa si sus
costes aumentan por fos aranceles que racaen
sobre 05 factoras que utilizan en ia produccién
{cambie ei ejemplo por otro en el cual los pro-
ductares tratan de vender las bicicletas al ex-
tranjero 8 un precio mundial de 300 $ por bici-
cleta)

fcontingal
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Con un arance! del 10%
sobra [as bicicletas,
¥ otro de un 5%
Valor wnitario  gan libra sobre los factores
loraciot de  pomersio T 336 5 Arancel de un 10%
una bicicteta [ L Valor afiadido) 2300 J sobre las bicicietas
= 3085| no = unitario vl
unitario : wioggt |9
270 V=80 - ; 22:)} Arancel de un 5%
sabire los factaras
Coste ’ Coste
unitasio de 1. unitario de
los factores [ los factares
=2208 [ =231§
0

Calenlo lustrative da la tnsa de proteccidn efectiva
Tasa de proteccidn efectiva para iz industria de bicis = Lg—‘ﬁ —@E'h—a-g: 0,238 {23.8%)

Para ver quién resulta pretegide por fas barreras ai comarcio sisve de ayuda: 1} distinguir entre una industria y
sus provesdores, y 2) ebservar ios efectos de todas fas basreras, no sdfo de aguellas que pratagan diractamenta
la industria. Bn este caso. ef arancel sobye las bicicletas ayuda a la industria nacianal, pero ios aranceles sobra
tos factares la perfudican. £l resultada neto en este case es una wasa de proteccidn efectivan daei 0,238 {238
por 100)

total de bicicietas. Hubieran estado dispuestos a pagar unos precios de hasta 330 §
para conseguir bicicletas extranjeras adicionales. Estas les hubiesen costado a iz
nacidn solamente 300 $ por bicicleta, como desembolses a tos vendedores extran-
jeras, pero el arancel les desincentiva para comprarlas. Lo que los consumidores
pierden por el drea d nadie mds lo recupera El drea d es un «peso muerto» {(dead-
weighe loss), ia ineficiencia causada porque se excluye a los consumidores de ad-
quirir bicicletas, ya que el arancel aumenta artificialmente el precio interior

El drea b es una pérdida en el bienestar basada en el hecho que la demanda de
algdn consumidor se desplaza de las importaciones a la produccidn interior mds
cara. Ei arancel aumenta la produceion nacional de 0,6 2 0,8 miliones a costa de las
importaciones Se supone que la curva de oferta interna (que también representa el
coste marginal de la produecion nacional) tiene pendiente positiva. Cada unidad
nacional cuesta cada vez mds ser producida: aumentada de un coste de 300 3 hasta
330 % El coste interno de producir esas bicicletas es superior al precio de 300 § al
cual las bicicletas estdn disponibles en el extrarjero Este coste adicional por des-
plazarse a una produccion nacional mds cara se denomina efecto produccion de un
arancel y estd representado por el drea b Como la ¢, es un peso muerte. Forma
parte de lo que los consumidores pierden, pero no io ganan ni el gobiemo ni los
productores. Fs la cuantia por la cual el coste de detraer recursos nacionales de
otros usos excede el ahorro de no tener que abonar a los extranjeros las bicicletas
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extra que se importarfan. Por tanto, las ganancias del comercio perdidas por el
arancel se presentan de dos maneras: el efecto de consumo del drea d més el efecto
de produccion del drea b

I andlisis bdsico del arancel identifica las dreas b y d como la pérdida nacio-
nat neta del arancel sélo si se dan ciertos supuestos. Uno clave es que el criterio de
un vote-un délar es una medida apropiada de los intereses de los diferentes grupos.
El uso de esta medida implica que las pérdidas de los consumidores de las dreas a
y ¢ sean exactamente compensadas, délar por délar, por las ganancias de los pro-
ductores del drea a y la recaudacion def drea ¢ por el gobierno. Eso es o que lleva
a que la pérdida neta para la nacién sea el drea (b + 4). Suponga que personalmente
rechaza este criterio y digamos que, por ejemplo, cree que cada délar de ganancia
de fos productores de una bicicleta es mds importante que cada délar perdido por
los consumidores, quizds porgue perciba que los consumidores, como grupo social,
han sido demasiado consentidos. No querrd aceptar, si ésa es su percepcion, las
dreas b y d como las pérdidas nacionales netas resultantes del arancel. Sin embargo,
el mismo andlisis bisico de Ia tarifa es todavia ttil. Puede estipular la cuantia de la
ponderacién de cada délar recibido por los productores respecto 2 cada délar de ios
consumtidores y aplicarlas para comprobar si los efectos netos de un arancel son
auin negativos.

EL EFECTO RELACION DE INTERCAMBIO
Y EL. ARANCEL NACIONAL OPTIMO

Ha llegado el momento de flexibilizar un supuesto clave que se ha estado tomando
como referencia. Hasta ahora, en este capitulo se ha supuesto que el pais es pe-
guefio, en el texto los EEUU, y que no podia influir en el precio de ios bienes im-
portados. En concrelo, el arancel sobre fas importaciones de bicicletas importadas
no afectaba al precio mundial del bien, que permanecid inalterado en 300 $, tanto
con arancel como sin €l

El supuesto de un pafs pequefio suele ser vdlido. Muchas naciones, cuando im-
portan, tienen una participacién reducida en los mercados mundiales de productos
coneretos. Cualquier modificacion en la demanda de importaciones de estos paises
es tan pequefia que (cast) no tiene ningln efecto en el gran mercado mundial. Por
ejemplo, si Costa Rica reduce su demanda de bicicletas importadas af poner un
arancel, Ia consecuencia sobre el mercado mundial serd imperceptible y los impor-
tadores costarricenses atin tendrdn gue pagar a los proveedores del exterior el
raismo precio mundial si quieren adquirir alguna bicicleta. De igual forma, Singa-
pur ro puede esperar presionar a los vendedores extranjeros de arroz para que lo
ofrezcan mds barato. Cualquier intento en esta direccién, simplemente pondiia de
manifiesto que Singapur es un precio-aceptante en el mercado mundial y todos los
exportadores de arroz evitarfan vender alli, por lo que el efecto en el precio mun-
dial dei arroz se limitaria mucho

Sin embargo, en algunos casos, una nacién posee ura cuota lo suficientemente
grande del mercado mundial, en alguna de sus importaciones, que sus compras
pueden influir unilateralmente en el precio mundial. Bl pais en su conjunto puede
tener ese poder de monopsonio, aunque ningin comprador individual lo posea
dentro del pais Por ejemplo, los Estados Unidos tienen mucha impoitancia en cl
mercado mundial de automaviles y, si su gobierno impone un arancel sobre las im-
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portaciones de coches, la reduccidn de su demanda de coches extranjeros tendria
un efecto negativo notorio sobre las exportaciones extranjeras Enfrentados a esa
menor demarda, los exportadores tendrian que luchar, reduciendo sus precios, para
mantener sus ventas. Los EEUU probablemente tienen el mismo poder de monop-
sonio, hasta cierto punto, en muchos otros bienes.

Una nacién con tal poder sobre los preeios de veata extranjeros podria explotar
esta ventaja aplicardo un arancel sobre las importaciones. Consideremos un caso
en donde una nacién grande poede influir en el precio mundial de los bienes im-
portados establecierdo, precisamente, un arancel En este caso el arancel tiene un
efecto relacién de intercambio Recuerde que en la Parte I se definié como la ra-
tio de los precios internacionales de nuestras exportaciones a los precios interna-
cienales de nuestras importaciones.

Suponga que los EEUU (ahora un pais grande) fijan un arancel reducido sobre
las bicicletas. Esto conduce a que el precio pagado por les consumidores norten-
mericanos sea superior al precio pagadoe a los proveedores extranjeros. Ahora, sin
embargo, es probable que el arancel disminuya algo el precio en el exterior, as{
como que aumente algo el precio interior. En la medida en que los exportadores ex-
tranjeros puedan producir y vender en fos EEUU cantidades mds reducidas a un
coste marginal menor, es probable que prefieran reducir ligeramente su precic en
los EEUU para mitigar 1a caida en sus ventas ;Por qué? Porque antes del arancel,
con libre comercio, vendian una cantidad de bicicletas en los EEUU tal que se pro-
ducia un aumento en sus costes marginales hasta el precio mundial, digamos de
300 §, que era también el precio interior en los Estados Unidos. Si el gobierno de
este pafs impusiera un arancel por cada bicicleta importada, los exportadotes ex-
tranjercs podrfan seguir insistiendo en gue se les pagara el mismo precio de antes
Pero si lo hiciesen, el precio para los compradores norteamericanos seris, ahora,
igual a 300 § mds el arancel, y los clientes de Estados Unidos comprarian menros
bicicletas. Para cada exportador extranjero competitivo, eso significaria perder al-
gunas ventas que realizaba a un precio de 300 % Pero el costo marginal es, ahora,
inferior a 300, con el menor volumen de produccion y ventas Todos estarfan me-
jor reduciendo un poco el precio por debajo de 300 &, siempre que el precio resul-
tante estuviera adn por encima del coste marginal. Los Estados Unidos tendrdn
éxito al pagar un menor precio a los extranjeros por unidad importada, aungue el
precio (incluido el arancel} paa los consumidores norteamericanos sea mayor de
3008

Esto es Io que hace posible que los Estados Unidos ganen, en su conjunto, con
su propio arancel. En realidad, ain existe una pérdida en la eficiencia econdmica
tanto pata los EEUU como para el mundo Al desincentivar algunas importaciones,
con un mayor coste para los consumidores que el precio gue se hubiera tenido que
pagar a los proveedores extranjeros para cubrir sus costes, y desplazar algo de pro-
duccidn & los productores infernos con uno§ costes mayores, el arancel atln tiene
sus costes. Pero siempre que el arancel sea reducide, estos costes estardn mas que
compensados, para los EEUUY, por la garancia derivada de continuar pagando a los
exportadores extranjeros un menor precio por la mayerfa de sus impertaciones. Por
tanto, para unos tipes arancelarios no demasiade elevados, los EEUU, en su con-
junto, estdn mejor que con libre comercio

La Figura 7.5 representa los efectos de un arancel bastante reducido, en este
caso de 6 § por bicicleta. Como en la Figura 7 4, el lado izquierdo muestra el mer-
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8i ta curva de oferta de expertaciones tigne una pendiente pasitiva, ef pais importador. en su totalidad. tiene
algun poder scbes el precio abenade por sus importaciones, aunque los importadores individuales ne tengan
tal poder El pais importaclar puede explotar ss poder de monopsento. Agui, los EEUU imponen un arancel,
relativamente pequeno, de unos § ddlares sobre cada bicicleta importada y abtienen una ganancia neta en su
hiensstar dal drea e menos las dreas by o

Figura 75 Un pais grande impone un arancel pequefio.

cado en los EEUU de bicicletas, y el derecho, el mercade de importaciones de ese
bien en dicho pais. Debido a que los EEUU son una nacién grande respecto a la ca-
pacidad exportadora de! extranjero, la curva de oferta de exportaciones extranjera
tiene pendiente positiva (en vez de ser horizontal para el precio mundial dado,
come en ia Figura 7.4}

Con libre comercio, e} mercado de bicicietas importadas se clarifica para un pre-
cio de 300 $ con una cantidad importada por los EEUU de 1 millén. 54, entonces,
se fija un arancel del 6 $ sobre las bicicletas, esto pone una cufia de 6 § entre el pre-
cio recibido por los exportadores y el pagado por los importadores. Aun asi el mer-
cado debe clarificarse. La cantidad de exportaciones {a partir de la curva de oferta
de exportaciones extranjeras) debe ser igual a la cantidad de importaciones (a partir
de la curva de demanda de importaciones) y da una diferencia de 6 § en el precio

En la Figura 7.5A, el arancel aumenta el precio interior de las importaciones a
303 $ v disminuye el precio cargado per los exportadores extranjeros a 297 §. La
cantidad intercambiada disminuye en una pequefia cuantia, a 0,96 millones bicicle-
tas. Se pueden utilizar estos datos para comprabar fo que estd pasando en el met-
cado de bicicletas en los BEUU §i el precio interior aumenta hasta 303 3, 1a can-
tidad nacional producida se incrementa a 0,62 millones, mientras que la cantidad
demandada disminuye hasta [,58 millones de bicicletas.

i i o e —
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;Cudles son las consecuencias del arancel sobre el bienestar en los EEUU? El
excedente del consumidor disminuye en el drea a + b + ¢ + d, v el excedente del
productor aumenta en el drea a. El gobierna recibe unos ingresos arancelarios igua-
les al 4rea ¢ + ¢ {el arancel de 6 § por 0,98 millones de unidades importadas).
¢ Quién paga realmente el arancel? Para un pais grande, los consumidores naciona-
les todavia pagan una parte, el drea ¢. El nuevo truco, para un pais importador
grande, es que los exportadores extranjeros iambién pagan parte del arancel {irea
e) porque disminuyen el precio de las exportaciones cuando éste se impone 5i los
extranjeros pagan una parte de nuestros impuestos, hay una ganancia para el pais
importador (aunque no para el mundo en su totalidad)

. Cudl es el efecto total sobre el pais importador i fija un arancel reducido? Este
todavia pierde las dreas b ¥ d, tos tridngulos de pérdida de eficiencia que también
se vieron para el caso de un pais pequefio. Esta pequefia pérdida se compensa fa-
cilmente por la ganancia del deea ¢, la parie del arancel absorbida por los exporta-
dores extranjeros cuando disminuyen su precio de exportacion. Un pais grande que
fija un arancel reducido sostenible gana en bienestar, ya que el drea e es mayor que
las dreas & y d. Para tipos arancelarios que no son demasiado elevados, los EEUL
estdn mejor que con libre comercio En el case concreto de un arancel de 6 §, la
ganancia neta es de 2,82 millones, que es la ganancia del drea ¢ {2,88 millones) me-
nos las perdidas del drea & + d (0,60 millones)

Si un arancel pequefio es efectivo para una nacidn con poder sobre los precios,
aranceles mis elevades io son aiin mds, pero sélo hasta un cierto punto. Para ver
los limites &l poder de monopsonio de un pais, se puede comenzar por observar que
un arancel prohibitivo no puede ser dptimo. Suponga que los EEUU impusieran un
arancel tan elevado sobre las importaciones de bicicietas que éstas no fueran ren-
tables. Un arancel de 150 3 por unidad en la Figura 7 3, hundiria el precio recibido
por los proveedores extranjeros por debajo de los 225 §, y éstos decidirian no ven-
der ninguna bicicleta a los EEUU. Sin ningin ingreso, ganado parcialmente a ex-
pensas de los proveedores extranjeros, fos Estados Unidos no obtendrian nada,
salvo las pérdidas de todas fas ganancias del comercio internacional en bicicletas.

;Hay un arancel «dptimo» para un gran pafs importador si sélo toma en consi-
deracidn su bienestar nacional? La respuesta es positiva, suponiendo que el resto
del mundo no adopte represalias. Este arancel mejor se denomina arancel nacio-
nal éptime, gue es el gue genera la ganancia neta mayor para el pais importador.
Para un pais grande, ese arancel Sptimo se encuentra entre aquel lo suficientemente
elevado para ser prohibitivo y la ausencia del misme

El arancel éptimo puede deducirse de la misma manera que la reduccidn Optima
de precio de cualquier monopsonista, cualquier comprador con peder de mercado
El apéndice D deduce la fdrmula para la tasa arancelaria dptima. Resulta ser, como
fraccién del precio pagado z los extranjeros, igual a la inversa de la elasticidad pre-
cio de la oferta extranjera de nuestras importaciones.

‘Tiene sentido que cuanto menor sea dicha elasticidad, mayor serd el arancel dp-
timo. Cuanto mds ineldstica sea fa oferta extranjera de casi una cuantia constante,
mds se podrd conseguir explotdndola. Inversamente, si su oferta es infinitarmente
eldstica (el caso del pequeiio pais), al enfrentarnos a un precio mundial dado, no se
podrd conseguir que acepter: precios menores. i la elasticidad de su oferta es infi-
nita, el arancel impuesto sélo perjudicard al pais que 1a impone, y el arancel éptimo
serd nulo.
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£} pals importadaor grande n 1eoria. puede. ganar mas estableciends un arancel éptimo Agud et
arancel nacional Gptimo es de 50 $ por bicicleta. y las ganancias dal pais son el drea e - b ~d Ei pais
extranjero se ve defiado. perdiendo ef area 1, y puede adoptar represalias. Aun sin éstas, el mundo
estd peor debido al arancel nacionat dptime. La ineficiencia globat es igual al drea b+ dy al £

Figura 7 6. El arancel dptimo

La Figura 7 6 muestra la tarifa 6ptima para una pais grande. La nacidn gana la
reduccidn del precio en las importaciones de bicicletas, representada por el drea e.
Esta supera considerablemente lo gue el pafs pierde al reducirse las importaciones
{area b + d). La ganancia nacional neta, e ~ b ~ d, es mayor que la ganancia nacio-
nal con cualquier otro arancel®.

Sin embargo, para el mundo en su totalidad, el arancel nacional dptimo es, sin
duda, perjudicial. Lo que el pafs gana es menor de o que lo que los extranjeros
pierden con nuestro arancel, como se muestra en la Figura 7.6. Los Estados Uni-

dos ganan el drea e, a costa nicamente de los proveedores extranjeros, ddlar por

délar, sin generar ningidn efecto neto en el mundo con esta redistribucion de renta
mediante Ia variacidn en el precio. Pero los oferentes extranjeros se ven mids per-
judicados que eso. También pierden el drea f de excedente adicional por las expor-
taciones desincentivadas por el arancel. Por tanto, las pérdidas mundiales son las
areas b + d y f Este mayor tridngulo (el drea sombreada en la Figura 7 5) repre-
senta una pérdida de parte de las ganancias globales del comercio. Los consumido-
res norteamericanos valoran las bicicletas extranjeras mucho mds que las importa-
ciones anuales de (1,67 millones, que es lo que les cuesta a los proveedores
extranjeros fabricarlas y venderlas. Fl arancel puede ser dptimo para la nacidn; sin
embargo, significa una pérdida neta para el mundo

! Cuando sc dibujé 12 Figura 7 6, ef tipo arancelario curplia la {érmula def aroncel dptimo Este tipa
de tasa es igual a 50/275 casi 0.182 (18.2 por 100} La efasticidad de la ofera aexterior resulta ser de
5,5 en ese punto de la curva de oferta extranjera. de modo gue Ja tasa arancelaria es aproximedamente
de 0.182 (18.2 por 100). el reciproco de 5,5 Esto no seria cierto para eualquier otro tipe arancelario
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Inciuso para pafses grandes, podria ser poco sensato seguir 1o que parece ser un
arancel optimo. Aunque los oferentes iadividuales extranjeros no pueden contraa-
tacar, sf to pueden hacer sus gobiernos Los gobiernos extranjeros pueden adoptar
represalias e imponer nuevas barreras comerciales contra nuestras exportaciones.
Sabiendo esto, aun los pafses grandes, como tos EEUU, limitan fa utilizacion de su
poder en los mercados de importaciones.

Hesumen

Un arancel es un impuesto sobre las importaciones. Redistribuye el bienestar de
los consurmideres nacionales de un producto a los productores nacionales y al go-
bierno que recauda los ingresos def arancel Para un pais pequefio (uno que no
puede influir en los precios mundiales), un arancel sobre las importaciones dismi-
nuye claramente el bienestar nacional Le cuesta mds a los consumidores que Io
que beneficia a los productores y al gobierno.

Para reforzar la comprension de los efectos bisicos del arancel en el bienestar,
imagine cémo podria describir cada uno de ellos a los legisladores que se encuen-
wran e situacién de considerar una ley arancelaria Recuerde lo que esta actuacién
requicre en la arena potitica. Debe utilizar un lenguaje claro, para una amplia au-
diencia. No puede utilizar ningtin gréifico o ecuacién; ningun legisiador quedaria
impresionado por tales abstracciones. Sin embargo, puede utilizar las siguientes
descripciones verbales concisas para explicar cada uno de los efectos clave, repre-
sentados por las dreas sefialadas con letras en las Figuras 7.2 a 7.4

1. «Al incrementar e! precio de las ventas estrictamente nacionales, un arancel
redistribuye renta de los consumidores a tos productores La cantidad redis-
tribuida es el incremento del precio por la cantidad media de las ventas en el
interior» (Esto describe ¢l drea a)

. «Un arance! desplaza algunas compias de bienes extranjeros a bienes nacio-
nales. Esto cuesta mdas recursos, al producir en casa lo que se adquiria
fuere.» (Fsto lo describe el drea b, ¢l efecto produccion).

3. «Los consumidores, con un arancel, pagan ingresos impositivos directa-

mente al gobierno » (Esto describe el drea ¢)

4 « Un arancel desincentiva algunas compras que se hubieran valorado més que

lo que hubiese costado a la nacidn» (describe el drea d, e} efecto consumo).

5. «Al desplazar algunas compras hacia los bienes producidos internamente

mds costosos y desincentivar algunas compras gue valen mds que lo que le
cuesta a la naci6n, el arancel es costoso para la nacidn en su totalidad. Dicho
costes son iguales a la mitad de la cuantia del arancel por el decremento de
nuestras importaciones» (esto representa las dreas b + d, las pérdidas nacio-
nales netas)

t~

Los efactos el arancel en los intereses de los productores se clarifican mds aun
con el concepto de tasa efectiva de proteccidn, que cuantifica las consecuencias
porcentuales de la totalidad de Ia estructura arancelaria sobre el valor afiadido uni-
tario del producto en cada industria Este concepto incorpora la idea de que Ia renta
en cualquier industria se ve influida por los aranceles sobre otros muchos pro-
ductos.
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Cuando un pais en su conjunto puede influir en el precio al cual los extranjeros ' 6.

ofertan nuestras impariaciones, posee poder de monopsonio Para tal pais grande,

un arancel de cuantia positiva puede aumentar el bienestar nacional, ya que tiene

un efecto beneficioso sobre la relacidn de intercambio El arancel nacional dp- '

timo proporctona la mayor ganancia posible. Sin embargo, ese arancel es s6lo dp-

timo si los gobiernos extranjeros no adoptan represalias con aranceles sobre nues-

tras exportaciones. Con independencia de si hay represalias o ne. el arancei dptimo

es perjudicial para el mundo en su conjunto

Lecturas recomendadas

Patet un buen ejemplo de estimaciones empiricas de fos efectos sobre el bienestar t
de las barreras comerciales, véanse las estimaciones de 21 productos importados en

Capitulo 7 Andlisis de urt arance!l 153

Suponga que Canadid produce 1,4 millones de bicicletas anuales e importa 1 mi-
116n mds; no hay aranceles u otras barreras comerciales. Las bicicletas se ven-
den 2 400 $ cada una. B! Parlamento estd coasiderando un arancel de 40 5 por
bicicleta como el descrito en las Figuras 7.2 a 7 4 ;Cudl es la pérdida neta md-
xima que podria ocasionar a Canadi? ;Cudl es la pérdida minima neta si Ca-
nadd es un pais pequefio gue no puede influir en el precio mundial? (aviso: di-
buje una Figura como la 74 y represente los ndmeros dados aquii A
continuacion, imagine las posibles posiciones y pendientes de las curvas rele-
vanies}

7. Como en ia pregunta 3, ha sido consultado sobre los efectos de eliminar una

carga sobre las importaciones; alguien ha estimado los etectos sobre el con-
sumo, produccién e importaciones Ahora los hechos son diferentes La carga
sobre [as importaciones en cuestion es un arancel de un 5 por 100 sobre las mo-
tocicletas importadas, y se le proporciona la informaciéa del cuadro adjunto:

Huftbauver y Elliott (1994).

Situacion actual  Situacidn estimada
con un arancel del 5% sin arangel

Praeguntas y problemas

+ [ (Cudl es ia minima cantidad de informacidén que se necesita para cajeular las ! Frecto mund]il da las motocicletas Zons 2
erdidas nacionzl ns d . " " " : ) Arancel del 5 % 100 5 0
p as nacionales netas de un arancel en un pequefio pais precio-aceptante? Precio nacional 2.100% 2056 §

,) F - - . . - . ) :

2 «Un ara}ncel sobre Tas importaciones de un producto perjudica a los consumido- Numero de motos comprados internamente por afio 100.000 105 600
res nac:onalgs (’Ie ese producto mds que o que beneficia a los productores na- Numero de matos producidas internamente por aio 40 000 35.060
c;on?}es » (Estd de acuerdt_)? ‘ Nimero de motos impostadas anualmente §0 000 70000

+ 3 Cudl es el efecto produccion de un arancel? ;Como lo describiria en palabras
sin hacer referencia a grificos o ndimeros? ;Cémo lo representaria en un grdfico Calcular

y calcularia su cuantfa?
4. {‘L:L‘l:il es el efecto consumo de un arancel? ;Cdme lo describiria en palabras?
;Cdmo lo representaria en un gréfico y calculasia su couantia?
+ 5 Seleha consuftado. para cuarztiﬁc;u' tos efectos de un arancel sobre el szdear La
parte dura del trabajo ya se ha efectuado: alguien ha estimado ias Hibras de aztcar
que se consurnirian, producisian e importarfan en el pais si no hubiera ninguna

carga sobre el aziicar A continuacidn se proporciona la siguiente informacidn: ! 8
Situacion Situacidn estimada
con un arancel sin arance!
. +9
Precic 0,10 % por libra ¢,10 $ por tibra
Arancel 0,02 3 por libra G
Precio nac.mnal 0.12 $ por libra 0,10 $ por libra
Consumo interior (miles de millenes de libras por afo) 20 22
Produceidn interior (miles de miliones de libras por afo) 8 6
Importaciones {miles de millones de libras por ano) 12 16

Calcular las medidas siguientes:

a) La ganancia de los consumidores nacionales de eliminar el arancel
b) Las pérdidas de los productores nacionales si se elimina el arancel

¢} Los ingresos arancelarios perdidos por el gobiemo 0
d) El efecto neto sobre el bienestar nacional

@) la ganancia de Jos consumidores nacionales de eliminar el arancel
b) Las perdidas de los productores nacionales si se elimina el arancel
¢) Los ingrésos arancelarios perdidos por el gobierno

d) Flefecto neto sobre el bienestar nacional

iPor qué el efecto neto sobre el pais difiere del resultado en la pregunta 57
Para el mercado internacional de bicicletas representado en la Figara 7.5, de-
mostrar que un arancel bastante elevado, por ejemplo, uno que implicase unas
importaciones de 0,33 millones de bicicletas, no seria un arancel éptimo para el
pais importador.

. Este problema se refiere a la tasa efectiva de proteccidn Con libre comercio.

cada délar de valor afiadido en la industria nacional de tela se divide como si-
gue: 40 céntimos de valor afiadido, 30 céntimos por hilo de algoddn, y 30 cén-
timos para otras fibras. Suponga que se establece un arancel ad valorem de un
25 por 100 sobre las importaciones de tela y que ua 16,7 por 100 del arancel se
aplica a las importaciones de hifo de algodén (no existen aranceles sobre otras
fibras) Resuctva la divisién del valor unitario del arancel de 1,25 5 (el valot de
una unidad de tela con libre comercio de | $ mds el arancel sobre la teta) en va-
lor afiadido, pagos pot el algoddn y pagos a las demds fibras. Entonces, calcule
ia tasa efectiva de proteccion

;Cuil es 1 formula del arancel ptimo? ;Cudl es el arancel dptimo si la oferta
exterior de nuestras importaciones es jafinitamente eldstica?




